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FENSTER

Herzlicher Empfang: Die Firmenfamilie begriit die eintreffenden Handlerkunden,

DOPFNER WILL MIT GEOPARTNERN DEN NACHHALTIGKEITS-TREND BESETZEN

Gemeinsam auf den Weg machen

Eines zeichnet den Fensteranbieter schon iiber viele Jahre aus: Dopfner konzentriert sich

nicht nur auf Bauelemente aus Holz, sondern auch auf eine besonders nachhaltige und
ressourcenschonende Fertigung mit ,Holz von hier”. Am 11. Mai wurde offiziell das Produktportfolio
stark erweitert und das Geo-Partner-Konzept fiir neue Marketing-Partmerschaften etabliert.

e Auf der erstrals in den eigenen Hal-

len veranstalteten groféen Hausmes-
seund dem Partnertag verkiindeten die Fenster-
rmacher, dass man gemeinsam mit den Handlern
neue Wege gehen méchte:, Unser neues Geo-
Partner-Konzept unterstitze gerade die Hand-
ler, die unsere Philosophie mittragen wollen”, so
Frank Dépfer. Dabei gehe es darum, die Fakto-
ren Machhaltigkeit, Wertigkeit, Regionalitat und
energetische Effizienz, welche das Unternehmen
mit seinen Produkten besetze, auch beim End-
kundengeschaft umzusetzen,

Tradition verpflichtet

zur Nachhaltigkeit

Das Untemehmen besteht seit 1909 — der Ur-
grolsvater der jetzigen Firmenlenker grindete
damals eine Schreinerel. Daraus entwidkelte sich
dann seit den 1970er Jahren die reine Fensterpro-
duktion it dermn Werkstoff Holz. Im Jahr 2000
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Blicken zuversichtlich in die Zukunft:
Mario (1.} und Frank Dépfner.

tbernahmen Frank und Mario Dépfner die Ge-
schafte und bauten den dberregionalen Vertrieb
zu einemn deutschlandweiten und internationa-
len Yertrieb weiter aus. Unterstitzung bekamen
die Unternehmer bei der Konzeption des Ver-

triebskonzeptes von einem Teamn der Fachhoch-
schule Wirzburg, welches in einem Projekt die
Firmenpositionierung beurteilte und Empfeh-
lungen aussprach: Dépfner sei ein Spezialist und
kein Generalist bzw Vollsortirmenter, Deshalb sol-
le man auch die nachhaltige Holzfensterherstel-
lung mit regicnalen Rohstoffen als Firmenphilo-
sophie leben und dem Kunden entsprechend
vermitteln. Herausgekommen sei dadurch der
Slogan: Matdrlich anders” und das GeoPartner-
konzept, Dabei steht das,Geg” fur den Produkti-
onsstandort Gerolzhofen,

Der typische GeoPartner soll in den Augen von
Frank Dépfer vor allem die Produkte und die
Philoscphie, die dahinter steckt verstehen. ,Cies
erfordert, dass sich der Partner mit unseren Pro-
dukten identifizieren kann.”

Auch scll er das Wort ,nachhaltig” in seinem
Handelsgeschaft sichtbar dbertragen. Aus die-
sern Grund wird bei dem GeoPartner auch die
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~=/ MODERNSTE FERTIGUNG BEI DOPFNER

In vielen Bereichen innerhalb der Fertigung hat das bayrische Unternehmen kriftig
investiert, urn qualitatiy hochwer tig, sinnvoll strukturiert und flexibel den Anforde-
rungen des hMarktes gerecht werden zu kdnnen.

Ein wichtiger Etappenschritt war dabei die Inbetriebnahme einer Weinig UC-ta-
tic Winkelanlage im Jahr 2009, Gleichzeitig wurde damals eine Homag-BOF CNC-
Anlagein die Fertigung integriert, die Rundbogen- und Sonderfensteranforderun-
gen abdecken kann. Gerade mit der Software von Pralogic (FenCffice] lief sich der
Anspruch erfilllen, eine rationelle Fensterfertigung (Kapazitit: 1200 Teile proTag)
auf hichstem Qualititsniveau in den Herstellungsprozess zu etablieren. Und die
Durchlaufzeiten innerhalb des Betriebes seien durch einen optimierten Transport-
weg und Komplettbearbeitung direkt an der Winkelanlage deutlich herabgesenkt
worden. Dabei werden das Glas und die Kanteln automatisiert online bestellt und
dem Fertigungsprozess in der richtigen Reihenfolge zugespielt.

Holzlieferant Schiller aus dem bayrischen Regen liefert dem Unternehrmen Holz-
kanteln, die kommissionsweise und genau auf Linge zugeschnitten worden sind.
Dabei garantiere Schiller, dass der natirliche Werkstoff aus der Region, insbeson-
dere aus den deutschen und tschechischen Wildern, geschlagen werde Um die-
sen Herkunftsnachweis auch glaubhaft bescheinigen zu kisnnen, sind Schiller und
Dépfner der Organisation,Holz von Hier” twww .holz-von-hierde) beigetreten. Das
Metzwerk bildet ein Klima- und Urnweltlabel fiir Holzprodukte und hat ein neutra-
les und fremdiberwachtes Zertifizierungssystern etabliert.

Wor Kurzem konnte man dann noch eine neue Oberflichen-Lackieranlage in den
Prozess integrieren: Eine Dynflow-Lackieranlage von Range und Heine. Im Grun-
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de missen Sie sich das vorstellen wie ein Dampfbad fiir die Fenster,” erklart fa-
rio Dépfrer, der im Familienbetrieb die Produktion leitet. Eine perfektere Oberfli-
chelasse sich nicht mehr spritzen, vor allem wenn in der Dynflow speziell entwi-
ckelte Lacke von Adler filr den richtigen Dampf sorgen wirden (Dickschichtlasur
und Fensterlack)., Seitvier Jahren haben wir die Dynflow schon im Auge, sind aber
immer davar zurlickgeschreckt, denn ein Farb- bzw, Produktwechsel filr verschie-
dene Auftrage ist mit dieser Anlage sehr aufwendig und zeitintensiv’ erinnert sich
hario Dépfner an den Beginn des Umstellungsprozesses, Deshalb war es mit einer
Anlage des Anlagenbauers auch nicht getan., Die Ldsung war filr uns, gleich zwei
Durchlaufanlagen anzuschaffen. Jetzt lackiert eine Dynflow farblos und die andere
weill” Das spare Urnrlistzeit und mache einen gut organisierten Beschichtungsab-
lauf von 250 bis 300 Fenstern taglich maglich. Damit schaffen die beiden Anlagen
70 bis 80 Prozent der Gesamtproduktion. Der kleine Rest andersfarbiger Decklacke
bleibt Handarbeit in der Spritzkabine. Ein weiterer Vorteil: Der Lack bleibt stindig in
der Anlage das bedeutet saubere Luft und der Lackwerlust ist gleich null. ,Und: Das
Spritzergebnis ist einfach phanomenal’, schwdrmt der Fenstermacher,

Dazu konnten Didpfners noch vor Kurzem ein Highlightin der Fertigung installie-
ren: Eine neue Anlage filr das Setzten der Aluschalenhalter, Die ldee dazu karm vom
Fensterbauer selbstund filr die Umsetzung konnte man einen branchenfremden
Anlagenbauer {inatec AP) gewinnen.,Der Prototyp istjetztein halbes Jahrin Betrieh
und hat bei uns schon filr viel Zeitersparnis innerhalb der Fertigung gesorgt”

Kontakt: www.doepfnerde

Auf dem Partnertag hatte man Gelegenheit, die Produktion genau unter die Lupe zu nehmen.

Einzigartig: Anlage zur Montage der Aluschalenhalterungen,

Schulungsbereitschaft (Produkt-, Ckologie-, Phi-
losophie-, Yerkaufs und Montageschulung) vor-
ausgesetzt und ein gewisses Erscheinungsbild
— auch online mit einer entsprechenden Shop-
in-Shop Lésung — erwartet. ,Dem Endkunden
soll glaubhaft vermittelt werden, dass dieses Be-
wisstsein vomn Wareneinkauf bis zum Handels-
geschaft durchgangig praktiziert wird”, so Ma-
ric Dépfner. Auflangere Sicht schlieffe sich auch
aus, dass dieser Partner parallel Kunststofffenster
verkauft, Widchtig flr uns ist, dass der GeoPart-
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ner sich mituns auf den Weg begibt, den Megat-
rend Machhaltigkeit und Okologie und unseren
Slogan,naturlich anders’zu besetzten!”

Produktpalette abgerundet

Gerade mit den neuen Fenstertypen habe der
Partner auch die Maoglichkeit, Endkunden von
Holz- und Holz-Alu-Produkten zu Uberzeugen,
die eher auch aus preisbewussten Grinden zum
Kunststofffenster  greifen wirden. Schlielflich
braucht das neue Hybrid-Protect-Element diesen

Preisvergleich nicht zu scheuen. Das Holzfenster
mit Aluminium-Fligelschale wirde die perfekte
Synthese zwischen einem Holz- und einem Holz-
Alu-Fenster bieten, Es vereine diese zwel Sys-
termwelten, biete Witterungsschutz auf hohem
Holz-Alu-Miveau und kénne preislich auf nied-
rigern Holzfenstemniveau dem Kunden offeriert
werden. Ein Fenster, das ideal fur budgetorien-
tierte Bauherren mit Qualitats- und Urnwel the-
wisstsein ist”, so Mario Dépfner. Gerade dieses
Fenster wird unsere bestehenden Systerme  »
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Mit dem Hybrid-Protect-Element michten die
Holzfensterhersteller auch bei budgetorientierten
Bauherren punkten.

Moderne Ganzglasoptik beim Integra Plus:
Der Rahmen kann komplett in die Fassade
integriert werden,

System Contur 3: Alu-Konstruktion mit flacher, kantiger
Rahmenschale und schwarz eloxiertem Fliigelrahmen,
Optional kann ein SF$-Fenst erbank-Abdeckprofil fiir die
Altbausanierung (Typ AS) angebracht werden,

nicht substituieren, sondem eher neue Kaufer-
schichten ansprechen, die bislang PVC-Fenster
ausgewahlt haben. Wir versprechen uns bis 2014
rund 30 Prozent mehr Umsatz allein durch diese
MNeuentwicklung.” I vergangen Jahr hat Dépf-
ner mit 65 Mitarbeitern rund 13 Mio. Euro um-
gesetzt Daveon entfallen 65 Prozent auf Holz-Alu-
Fenster, 20 Prozent aufHolzfensterund 15 Prozent
auf Haustdren,

Den 220 Handelspartnern wurden weitere
Produktneuheiten vorgestellt:

= [as Holz-Aluminiurm-Systern Contur 3,

welches mit einern extrem flachen,
schwarzen Fligelrahmen eine moderne
Stufenglas-Cptik erzeuge,

= das Slim 3, eine sehr schlanke Interpretation
des flachenversetzten Holz-Aluminium-
Fensters, bei dem die Kanten deutlich
ausgepragter definiert sind als bei dem
bestehenden System, Soft”

= und das Systemn Integra Plus, bel dem der
Fensterfligel nur noch eine extrern flache,
schwarz eloxierte Aluminium-Blendkante
besitzt. Wenn hier die Aluschale des Fenster-

rahrens in die Fassade integriert wird, ergibt

sich eine rahmenlose Ganzglas-Optik.
Insgesamt zahle der Holzspezialist jetzt fast 60
Fenstertypen im Pertfolic und daneben natdrlich
auch eine Reihevon Holzhausturen in der 68 mm
Bautiefe, Machdenn wir unsere Produktpalette im
Fensterbereich abgerundet haben, werden wir
uns jetzt aber noch intensiver unserenn Haustur-
angebot widmen und schon bald auch hier wei-
tere Modelle auch in anderen Bautiefen anbieten
kénnen; verkindet Maric Dépher, =
Daniel Mund
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